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گفته می شود ق��رار اس��ت خ��ودروس��ازان 
خارجی می خواهند در ایران خودروی ارزان 
تولید کنند. چه زمان این موضوع محقق 

می شود؟

بر اساس اخبار خودروسازانی از هند مانند 
تاتا موتورز و نیز شرکت رنو می خواهند در ایران 
خ��ودروی  ارزان قیمت تولید کنند. منتهی با 
توجه به واقعیت های موجود و نیز روند مذاکرات 
خ��ودروس��ازان با شرکت های خارجی، به نظر 
نمی رسد ای��ن اتفاق در آی��ن��ده ای نزدیک رخ 
دهد. به عنوان مثال ایران خودرو و پژو قرار است 
اواخر سال جاری خودروی جدید به بازار عرضه 
کنند. ضمن این که برخی تحلیل ها حاکی از 
آن است این شرکت عملا جز چند خ��ودروی 
ارزان قیمت با موتور های بسیار کم حجم )1.4 
لیتری و کمتر(، خودروی شاخص دیگری را ارائه 
نمی دهد و چنین خودرو هایی عملا برای استفاده 
در ج��اده ه��ای ای��ران کارایی مناسبی ن��دارد.

چند روش برای خرید خودرو وجود دارد؟

به طور کل سه روش  برای خرید خودرو وجود 
دارد. روش اول خرید نقدی خودرو است که 
خریدار مبلغ خودرو را به طور کامل به فروشنده 
پرداخت می کند و خودرو را به صورت تحویل 
فوری )سی روزه( دریافت می کند. روش دوم 
لیزینگ خودرو و یا فروش اقساطی خودروست 
که در این روش خریدار مبلغ خودرو را به صورت 
اقساط پرداخت می کند و طبعاً در این روش 
مبلغ خرید از خرید نقدی بیشتر خواهد بود. 
روش سوم نیز خرید مشارکتی خودرو است. در 
این روش خریدار پیش از تحویل خودرو مبالغی 
را از قبل به فروشنده پرداخت می کند و چند ماه 
بعد طبق ق��رارداد خودرو را تحویل می گیرد. 
در این روش خریدار در سود مبالغ پرداخت 
کرده شریک بوده و در کل مبلغ کمتری را از 
خرید نقدی پرداخت می کند. جزئیات کامل 
روش های فروش خودرو از سوی خودروسازان 
در آیین نامه اجرایی قانون حمایت از حقوق 
مصرف کنندگان خودرو )روزنامه رسمی مورخ 
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فروش های منعطف ایران خودرو

ایران خودرو هم این روز ها شرایط متنوعی برای 
فروش محصولات خود اعلام کرده است. این 
شرکت حدود یک هفته قبل، اقدام به فروش 
ویژه اعتباری برای پژو 206 تیپ 2 با دو نوع 
پیش پرداخت حدود 11 و 13 میلیون تومانی و 
تحویل در مرداد و شهریور کرد که جدول فوق، 
شرایط این مدل فروش را برای پیش پرداخت 
13 میلیون و 300 هزار تومانی و تحویل در 

مردادماه نشان می دهد:

 از سوی دیگر در روز های اخیر، ایران خودرو از 
طرح دیگری به نام فروش منعطف رونمایی کرده 
که شامل طیف متنوعی از محصولات این شرکت 
می شود. در این ط��رح، شما می توانید برای 
خرید یک محصول، خودتان از بین گزینه های 
متعدد، تعداد چک و مدت بازپرداخت و نیز 
میزان پیش پرداخت )که از یک رقم مشخص 
باید بیشتر باشد( را انتخاب کنید. بدین ترتیب 
نرخ سود تعلق گرفته به تسهیلات نیز بر اساس 
نوع انتخاب شما تعیین خواهد شد. البته مهلت 

بازپرداخت، حداکثر دو ساله است و نرخ سود 
نیز بین 0 تا 20 درصد محدود شده است. موعد 

تحویل این خودرو ساز 30 روزه است
به عنوان مثال، اگر می خواهید یک پژو 206 
صندوق دار )وی 8( بخرید، حداقل مبلغ پیش 
18 میلیون تومان و قیمت نقدی  پ��رداخ��ت 
آن 37 میلیون و 381 هزار تومان است. دو 
مدل از شرایط متنوع فروش اقساطی آن نیز با 
فرض پیش پرداخت یادشده طبق جدول فوق 

خواهد بود.

سایپا

در بین محصولات سایپا، تیبا2 محصولی است که تقریباً 
شرایط مورد نظر شما را داراست. به طوری که با یک پیش 
پرداخت 10 تا 15 میلیونی می توان این خودرو را که 
قیمتی در حدود 27 میلیون دارد، به صورت اعتباری 
خرید.جدول زیر شرایط خرید تیبا2 را بر اساس آخرین 
اعلامیه های سایپا بیان کرده است:در این مدل خرید، 

همه چیز درباره طرح های جدید خودروسازان
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شاید شما از جمله افرادی باشید 
میلیون،   15 تا   10 داشتن  با  که 
می خواهید یک خودروی مناسب 
مثلًا 30 تا 40 میلیونی بخرید اما با 
توجه به پایین ترین قیمت های خودروی صفر در 
بازار، یا منتظرید پول بیشتری به دست بیاورید یا 
نیم نگاهی به خودرو های دست دوم دارید اما قبل 
از هر گونه تصمیمی لازم است از طرح های جدید 
خودروسازان داخلی باخبر شوید. خودروسازان 
پیشنهاد های ویژه ای برای تابستان مشتریان خود 
در نظر گرفته اند. خودروسازان انواع فروش فوری، 
اعتباری )چکی( و پیش فروش را پیشنهاد می دهند 
اما برای شما که به خودرو نیاز فوری دارید و پول 
کافی ندارید، خرید اعتباری بهترین گزینه است 
چرا که در روش دیگر مانند پیش خرید، اگر چه سود 
مشارکت به شما تعلق می گیرد، اما خودرو دیرتر به 
دستتان می رسد. با این حال در این گزارش، فارغ از 
بررسی کیفیت، دو نمونه از فروش های اعتباری 

خودروسازان طی روز های اخیر را معرفی می کنیم.

وام بانک یا تسهیلات خودروسازان؟

ممکن اس��ت شما با خ��ود بگویید که سود های خرید خ��ودرو بسیار 
بالاست اما قبل از هر گونه قضاوتی لازم است که شرایط وام بانک ها را 
با تسهیلات خودروسازان مقایسه کنیم. اگر شما بخواهید به صورت 
نقد تیبا2 خریداری کنید)بافرض آورده نقدی 13.3میلیونی(، باید 
14 میلیون تومان با نرخ 15 درصد از بانک وام بگیرید. اگر اقساط را به 
صورت ماهانه و در 24 ماه پرداخت کنید، باید 16 میلیون و 291 هزار 
تومان بازپرداخت کنید. در حالی که این رقم در مورد خودروسازان 

17میلیون تومان است. اگرچه مقایسه این ارق��ام، ممکن است شما 
را از خرید خودرو منصرف کند، اما نباید فراموش کرد که گذر از هفت 
خان دریافت وام 15 درصد بسیار دشوار است. از پیدا کردن ضامن 
معتبر گرفته تا وجود منابع. حتی اگر همه چیز رو به راه باشد، زمان 
زیادی طول می کشد تا وام را دریافت کنید. علاوه براین، پرداخت برای 
خودروی قسطی در پایان 6 ماه اتفاق می افتد که در مورد بانک ماهانه 
است. از این رو، بازهم به صرفه است که به سراغ وام خودروسازان بروید.

محمد حقگو economic@khorasannews.com

اگرچه مقایسه 
این ارقام، ممکن 
است شما را از 
خرید خودرو 
منصرف کند، اما 
نباید فراموش کرد 
که گذر از هفت خان 
دریافت وام 15 
درصد بسیار دشوار 
است. از پیدا کردن 
ضامن معتبر گرفته 
تا وجود منابع

دخل و خرج امروز به موضوع »نبض بازار« اختصاص یافته است. نبض بازار سعی می کند تا به بازار ها سرک بکشد و اطلاعاتی در مورد 
قیمت ها و نکات کاربردی خرید کالا ها و خدمات را ارائه کند. در برخی از روز ها نیز تحلیل جزئی در مورد تصمیم های شما مطرح می شود.

خودرو به صورت 15 روزه و از محل خودرو های 
نمایندگی ها )امانی( تحویل داده می شود. بر این 
اساس، ابتدا حدود 13 تا 15 میلیون تومان پیش 
پرداخت می کنید و بقیه را به صورت 4 چک 6 
ماهه یا 8 چک 4 ماهه می پردازید. بنابراین، 
در مدل اول نرخ سود تسهیلات 17 درصد و 
در مدل دوم، 19 درصد خواهد بود. در نتیجه 

سودی که برای تسهیلات در این دو مدل خرید 
می پردازید، به ترتیب حدود 3 میلیون و 100 
هزار تومان و نیز 3 میلیون و 660 هزار تومان 
خواهد بود. در نهایت هم در مدل اول، شما این 
خودرو را 3 میلیون و 370 هزار تومان و در مدل 
دوم حدود 4 میلیون تومان بیشتر از قیمت نقدی 

خریداری خواهید کرد.


