
٩٥٠٧٢٠٨٩/ م

٩٥٠٤٢٨٧٥/ د

٩٥٠٧٢٠٨٩/ م

٩٥٠٤٢٨٧٥/ د

سراسری رو بخونآخَربرُجْ کَمْ میارمَ

اقتصـاد با نگاهـی کاربردی در زندگی مردم

CMYK

دخل و خرج 8

یک کسب و کار سخت، حرفه ای و سودآور
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حتما شاگردی کنید

م��ه��دی م��ع��ل��وم��ات ب���ا ت��ج��رب��ه 7 س��ال��ه 
کابینت سازی، از وضعیت شغلش و بازار 
نسبتا راض��ی اس��ت. او ک��ه م��درک فنی و 
حرفه ای این کار را هم گرفته است می گوید 
که برای ورود به این کار شاگردی کردن لازم 
است. یادگیری فوت و فن کار و حرفه ای 
ش��دن، بعضا به چند س��ال ش��اگ��ردی نیاز 

دارد.

در اوق����ات ف��راغ��ت خ���ود »درودگ�����ری« 
می کنم!

محمد که دانشجواست و همزمان مشغول به 
کار پاره وقت در یکی از ادارات است در حیاط 
منزل برای مادرش برخی وسایل چوبی مثل 
جاکفشی و کمد را خ��ودش با کیفیت بالا 
تولید کرده است. او که تجربه شاگردی یا 
کار حرفه ای ندارد و فقط در کارگاه دانشگاه 
کار با اب���زارآلات را یاد گرفته می گوید به 
راه اندازی این کسب و کار در اوقات فراغت 
خود می اندیشد. می گوید با حوصله، دقت 
در ترسیم نقشه و علاقه می توان خیلی زود 
کار را به صورت حرفه ای شروع کرد.وی  این 
کسب و کار را بسیار سودآور می داند چون 
کمدی که در بازار 800 هزار تومان قیمت 
دارد را در دو روز با 300 تا 400 هزار تومان 

هزینه ساخته است.

درودگری؛ عشق، هنر، کار و درآمد

کار چوب به کابینت سازی منحصر نیست. 
کابینت ساز ها هم خودشان را به ساخت 
ان��واع  بلکه  نمی کنند.  م��ح��دود  کابینت 
ل��وازم چوبی را سفارش می گیرند؛ کمد، 
جاکفشی، تخت، قفسه کتابخانه، ملاقه 
و کفگیر چوبی و... بخشی از حوزه وسیع 
درودگ��ری است که شما بعد از آشنایی با 
چوب می توانید به آن ورود کنید. حتی برخی 
خود را به این کار ها هم محدود نمی کنند و 
به کار های هنری روی چوب، معرق کاری 
و... روی می آورند. خلاصه آن که با ورود 
به این ح��وزه، کارتان محدود نیست و اگر 
خلاق و علاقه مند باشید دنیایی از هنر پیش 
روی شماست که البته درآم��دزا و سودآور 

هم هست.

امید، یکی از کارشناسان اقتصاد کشور، 
معتقد است که بازار مسکن از اواخر امسال 
رونق خواهد گرفت. افزایش اقبال مردم 
به وام مسکن، پایان چرخه رکود  و افزایش 
تدریجی معاملات مسکن در ماه های اخیر، 
دلایل عمده او است. او می گوید با رونق 
گرفتن ساخت و ساز مسکن، حرفه کابینت 

سازی نیز جانی دوباره خواهد گرفت

تجـربه شـما

ایده شماره آینده

سوالات و تجربیات خود را برای ما ارسال کنید
200099909033337010 �

یکی از محور های اصلی صفحه جدید دخل و خرج، معرفی فرصت های شغلی و کسب و کار است. در این صفحه ایده هایی را برای کارآفرینی 
خواهید دید که شاید تاکنون به چشمتان نخورده است. همچنین جزئیات جالبی در مورد برخی کسب و کار های معمولی خواهید آموخت 

که احتمالا نگاه شما را نسبت به آن کار عوض می کند. 

درباره کابینت سازی

تلفیق شیرینی از طراحی، هنر، زحمت و تلاش است. برای 
ورود به این کار شما باید به اندازه یک مهندس طراح دقیق 
باشید. از سلیقه و احساس هنری خود استفاده و طرح های 
جذاب ارائه کنید. به هر میزان که خوش سلیقه و البته دقیق 
باشید مشتریان بیشتری جذب خواهند شد و موفق تر خواهید 
بود. علاوه بر همه این ها باید کار بدنی و زحمت زیادی را هم 
تحمل کنید و گرد و غبار و ریزه های چوب را به جان بخرید تا 
محصول خوبی ارائه کنید. نحوه کار این گونه است که سنتی 
کار ها الگوهای از قبل طراحی شده دارند و آن را بر اساس 
ابعاد منزل مشتری، بازطراحی می کنند اما حرفه ای تر ها، 
بعد از دریافت سفارش، طراحی کابینت را به صورت نرم 
اف��زاری انجام می دهند. آن ه��ا تصویر طراحی خود را به 
مشتری نشان می دهند و نظرات او را می گیرند. بعد از نهایی 
شدن طراحی و چانه زنی ها بر سر قیمت، کار شروع می شود.

دخل و خرج یک کابینت ساز چگونه است؟

اولین سوال هرکس در مورد یک شغل، سرمایه لازم و درآمد 
و سود آن است. ج��داول زیر مظنه ای از قیمت ها، سرمایه 
لازم و سود ارائ��ه می کند.اگر به فکر راه ان���دازی کارگاه و 
تولید کابینت هستید سه قلم هزینه ای عمده دارید: دستگاه 
برش، دستگاه نوارلبه چسبان و خرید یا اجاره یک کارگاه 
80-70 متری. البته ابزار مرسوم کارگاهی مثل میز کار و 
جعبه ابزار و دریل و اره و... هم نیاز است. اگر توانایی تامین 
سرمایه حداقل 70-60 میلیون تومانی لازم برای راه اندازی 
کارگاه را ندارید می توانید با نصابی شروع کنید. فعالان این 
بازار، مظنه سرمایه لازم برای تهیه ابزارآلات نصابی کابینت 

را 7-3میلیون تومان اعلام کرده اند.

و اما مهارت

اگر از صفر شروع می کنید کلاس های فنی و حرفه ای مفید 
است. انواع ویدئو های آموزشی هم وجود دارد که می تواند 
دید اولیه خوبی به شما بدهد اما شاگردی کردن لازم است. 
یکی از کابینت سازان مشهدی که یک دهه تجربه دارد تاکید 
می کند که شاگردی کردن لازم است. مزیت شاگردی کردن 
این است که علاوه بر یادگیری جزئیات فنی کار، جزئیات بازار 
و نحوه تعامل با مشتری، نحوه تهیه مواد اولیه با کیفیت و ارزان 
و... را نیز خواهید آموخت. موضوعاتی که ممکن است در 
هیچ کلاس یا جزوه آموزشی وجود نداشته باشد. بعد از مدتی 
شاگردی کردن خواهید توانست با اعتماد به نفس شروع 
کنید. یادتان باشد که در شروع کسب و کار به تثبیت و حفظ 
جایگاه خود بیندیشید اما بعد از آن درگیر روزمرگی نشوید و 

به راه های توسعه کسب و کار خود بیندیشید.

شخصی سازی، رمز موفقیت

برای توسعه کسب و کار خود از اکنون فکر کنید. مردم به دنبال 

تنوع و نوآوری هستند و بهترین مسیر برای توسعه این 
کسب و کار، نوآوری و شخصی سازی است. یعنی خوب با 
مشتری صحبت کنید و ببینید که چه چیزی می خواهد. 
با جست وجو در اینترنت و سایت های خارجی تعداد 
زیادی طرح و مدل آماده هم داشته باشید و به مشتری ها 
ارائه کنید. البته به توانایی ساخت آن هم باید بیندیشید. 
خلاصه این که بعد از این که کسب و کارتان گرفت، برای 
توسعه، فقط به متراژ کارگاه و تعداد کارگران فکر نکنید. 
حوزه های هنری، پر از ایده و نوآوری هستند که می توانند 

شما را موفق کنند.

کی وارد بازار شوم؟

تاثیر  شما  موفقیت  در  تبلیغات  و  مناسب  جایابی 
به سزایی دارد. ع�الوه ب��ر آن تقاضای م��ردم برای 
عامل  مهمترین  است.  شرایطی  تابع  هم  کابینت 
تاثیرگذار رونق ساخت و ساز است. تقاضای کابینت 
وابسته به تقاضای مسکن و ساخت و ساز آن است. 

یکی از تولیدکنندگان با سابقه مشهدی می گوید 
که به خاطر کاهش ساخت و ساز، طی سه ماه اول 
امسال فقط 2 واحد سفارش گرفته است که نسبت 
به یکی دو س��ال قبل خیلی کم اس��ت. البته یکی 
دیگر از همکارانش از شرایط نسبتا راض��ی است 
و می گوید که طی همین سه م��اه، ب��رای بیشتر از 
10 واح��د کابینت ساخته اس��ت. به هر حال الان 
شرایط ایده آل نیست اما 6 تا 12 ماه آینده احتمالا 
شرایط متفاوت باشد. لذا اگر اکنون شروع کنید و 
تا انتهای سال مقدمات را فراهم کنید، می توانید 

از ابتدای سال آینده کسب و کار پررونقی را راه 
بیندازید. مخصوصا آن که برخی از تولیدی های 
کابینت به خاطر شرایط یکی دو سال اخیر به سراغ 
تولید محصولات مشابه، مثل کمد و میز رفته اند و 
با رونق ساخت و ساز، احتمالا شاهد خلاء در عرضه 

کابینت باشیم.

ما آدم ها تا زمانی که چیزی را نمی شناسیم از آن می ترسیم. کسب و کار ها 
هم این گونه اند. یک آشنایی حداقلی با یک شغل، ممکن است جرقه ای باشد 
برای تغییر زندگی مالی و شغلی شما یا آشنایانتان. یکی از رسالت های صفحه 

جدید دخل و خرج، معرفی و ارائه اطلاعات تکمیلی در مورد فرصت های شغلی 
متنوعی است که احتمالا به آن فکر نکرده اید. این هفته از حوزه جذاب و هنری 

درودگری یا همان کار با چوب، کابینت سازی را انتخاب کرده ایم.

جواد غیاثی j.ghiasi@khorasannews.com

در شماره بعد در مورد آزادکاری، دورکاری 
و برخی کسب و کار های اینترنتی صحبت 
خواهیم کرد. تجربیات و سوالات خود در 

این رابطه را به خراسان بفرستید.

قیمت هر متر )طولی(نوع کابینت

200 تا 250 هزار تومانکابینت فلز سبک و سنگین

350 هزار تومانملامین

MDF450 هزار تومان

600-550 هزار تومانهایگلس

1 میلیون تومانوکیوم

     هر متر با یک فرمول خاص و البته پیچیده محاسبه می شود. نقدا اگر کابینت با ابعاد استاندارد )ارتفاع 72 سانت و عمق 55 برای قسمت 
زمینی کابینت و ارتفاع 75 و عمق 30 سانت برای بخش دیواری( ساخته شود، متراژ کار با اندازه گیری طول کابینت از ابتدا تا انتها و با کسر 

فضای خالی ) مثل جای یخچال و گاز( محاسبه می شود و همین متراژ در نرخ های فوق ضرب می شود و قیمت کل کار محاسبه می شود.

     یراق آلات )دستگیره و بازوی مکانیکی و . . . ( و رویه )از جنس سنگ، کائوچو یا MDF( بسته به انتخاب مشتری قیمت های مختلفی دارد.

یکی از تولیدکنندگان با سابقه مشهدی می گوید  طی سه ماه اول امسال 
فقط 2 واحد سفارش گرفته است که خیلی کم است. البته یکی دیگر از 
همکارانش از شرایط نسبتا راضی است و می گوید که طی همین سه ماه، 

برای بیشتر از 10 واحد کابینت ساخته است

هزینه های جاری، درآمدها و سودهزینه های اولیه

450 هزار تومانقیمت فروش هر متر کابینت MDFبازه قیمتی به میلیون تومانابزار مورد نیاز

200-150 هزار تومانهزینه مواد اولیه هر متر100-40 دستگاه لبه چسبان

300 تا 360 هزار تومانهزینه تمام شده هر متر )با احتساب دستمزد کارگر و هزینه برق و اجاره و استهلاک ابزارآلات. . . (15به بالادستگاه برش

150-100 هزار تومانسود خالص به ازای هر مترحدود 5سایر لوازم کارگاهی )اره، دریل و میز کار و . . . (

500 تا 800 هزار تومانسود خالص از هر واحد ساختمان )معمولا هر واحد حدود 5 متر کابینت نیاز دارد( حدود 70 تا 120مجموع

2 تا 3 میلیون توماندرآمد ماهیانه )اگر 4 تا سفارش بگیرید(5-8وسایل مورد نیاز برای نصب )اگر فعلا تولید را بیخیال شدید و فقط به فکر نصب هستید(

     البته محاسبات فوق برای کابینت از جنس MDF است. سایر کارها که قیمت بالاتری دارند حاشیه سود بیشتری هم دارند.     *بازه بزرگ قیمت برخی از اقلام به خاطر کیفیت دستگاه ها و مارک های مختلفی است که در بازار وجود دارد. 

ایده دانشجویی

طراحی و مشاوره آنلاین

در همین حوزه کابینت سازی شما می توانید بدون کارگاه و سرمایه گذاری بالا، کسب و کار خود را شروع 
کنید. اگر طراحی یاد بگیرید خیلی جلو هستید. بسیاری از صاحبان این کسب و کار وقت یا مهارت کافی 
برای طراحی ندارند. اگر شما چند نمونه کار خود را به آن ها نشان دهید احتمالا بتوانید با دریافت نقشه و 
مشخصات، کار طراحی را در خانه برایشان انجام دهید با چرخیدن در سایت های داخلی و خارجی در حوزه 
دکوراسیون داخلی حرفه ای شوید  تا بتوانید در کنار طراحی مشاوره هم بدهید. ایده های نو و جذاب داشته 
باشید. با راه انداختن یک سایت کار های خود را معرفی کنید. البته به سایت اکتفا نکنید و مجموعه ای از 
کار های خود را حضوری برای افراد خبره معرفی کنید. بعد از آشنایی با اهل این حرفه روی حوزه هایی تمرکز 

کنید که آن ها کمتر ورود کرده اند. .

برای خود مزیت ایجاد کنید

فکر کنید که یک کارگاه یا شرکت کابینت سازی، برای تکمیل آشپزخانه یک خانه لوکس سفارش گرفته 
است. شما که طراح دورکار این شرکت یا کارگاه هستید ابعاد خانه را گرفته و طرح های مختلف را ارائه 
می کنید. اگر شما با جستجو در اینترنت و دیدن انواع کار های داخلی و خارجی، بتوانید طرح های متنوع و 
جدیدی ارائه کنید، قطعا موفق تر خواهید بود. ضمنا باید با جزئیات ساخت هم آشنا باشید تا محدودیت های 
عملی را در طراحی خود اعمال کنید. ذوق هنری، ایده های متنوع، آشنایی با نرم افزار و آشنایی با جزئیات 

ساخت همه مزیت هایی است که به شما کمک خواهد کرد تا موفق تر باشید.
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