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امروز برای اولین بار در سال جدید، "کسب وکار"، سراغ ایده های کارآفرینی اینترنتی رفته است. ایده هایی که هم خود می توانند محور یک 
کسب و کار نوین باشند و هم می توانند الهام بخش جوانانی باشند که ذهنشان را به کسب و کارهای سنتی و یا استخدام محدود کرده اند.  

ایده های کسب و کار اینترنتی که در آینده بیشتر از آنها خواهیم شنید

من یک مجازی کارم!
هفته قبل درباره یک کسب وکار سنتی صحبت کردیم. راه اندازی یک سوپرمارکت نیاز به خلاقیت 
و نوآوری چندانی ندارد. به خاطر نیاز مردم به مواد غذایی همیشه یک بازار حداقلی تضمین 
شده وجود خواهد داشت، اگرچه به خاطر امکان حضور انواع رقبا در نزدیکی شما و از دست دادن 
بازار این گونه کسب و کارها همیشه در معرض ریسک هستید. اما برخی کسب و کارها هستند 
که بر بستر شرایط نوین و نیازهای آتی زندگی بشر سوار می شوند. هر روز از یافته های علمی 
و فناوری های جدید می شنویم. اما کسب و کارهایی که بر این فناوری ها سوار می شوند کمتر 
موردتوجه قرار می گیرند. امروز با معرفی چند ایده در این حوزه، ذهن شما را با دنیای کسب 
وکارهای نوین اینترنتی درگیر می کنیم تا بتوانید از این ایده ها الهام گرفته و کسب وکارهایی 

راه بیندازید که در آینده سود سرشاری نصیب شما کند.

غیاثی

h.habibi@khorasannews.com

یک ایده آرمانی اما پرسود 

ــنــی در  ــای کــارآفــری "بــیــشــتــریــن فــرصــت هـ
زمینه هایی هستند که با ارزش افزوده بیشتری 
همراه اند. برای مثال تولید اسباب بازی های 
مکانیزم دار و صــدادار که نیاز به تجهیزات 
الکترونیکی دارند، از جمله فرصت های مناسب 
برای سرمایه گذاری شما به حساب می آیند". 
این جمله را محمدحسین فرجو، دبیر شورای 
نظارت بر اسباب بازی می گوید؛ یعنی کسی 
که بعد از چند دهه فعالیت  از الف تا ی صنعت 
دستش است.هفته هــای گذشته در مورد 
برخی از رسته هــای صنعت جــذاب اسباب 
بازی صحبت کردیم؛ از تولید عروسک های 
پارچه ای و پولیشی تکراری تا قطعات و بلوک 
های پلاستیکی. در میان رسته های مختلف 
صنعت اسباب بازی، یکی از حوزه هایی که خلاء 
تولید داخلی در آن بسیار بیشتر از قبل است، 
همین اسباب بازی های دارای عضو متحرک 
و صدادار است. حتما دیده اید عروسک هایی 
که با فشار یک کلید سرودی را می خواند یا راه 
می رود. همچنین خودروهای پلاستیکی که 
به صورت شارژی حرکت می کنند. این دسته 
از اسباب بازی ها بــازاری همیشگی دارنــد و 
برای بچه ها همیشه جذاب اند. به همین خاطر 
است که کهنه کاران این صنعت، این حوزه را به 
کارآفرینان پیشنهاد می دهند. این حوزه بسیار 
پرسود است اما سختی هایی هم دارد: اولین 
مورد مربوط به قطعات الکترونیکی است که 
در این وسایل تعبیه می شود. معمولا تهیه آنها 
با کیفیت و قیمت رقابتی آسان نیست. نکته 
دیگر هم آن است که رقیب بزرگی مثل چین 
دارید. دلیل سوم هم تعداد قابل توجه قطعات 
پلاستیکی و الکترونیکی مورد نیاز است که 
تعداد قطعات و هزینه لازم برای تهیه تجهیزات 
مورد نیاز را بسیار بالا می برد. اما آیا راهی برای 
ورود به این حوزه نیست؟ هفته بعد بیشتر در این 
باره صحبت خواهیم کرد.البته طی هفته های 
آینده و همچنین در کانال تلگرام کسب و کار، 
همچنان درباره ایده های جدید اینترنتی هم 

صحبت خواهیم کرد. 

هفته قبل در مــورد کسب و کــاری ســاده اما 
همیشه پرطرفدار صحبت کردیم؛ بقالی. 
گفتیم که هزینه های ثابت اولیه وابسته به متراژ 
مغازه یا سوپرمارکت شما متفاوت است و برای 
تجهیز یک فضای 70 متری به حداقل 20 تا 
30 میلیون تومان سرمایه نیاز دارید تا قفسه 
ها، انواع یخچال و میز و دکور لازم را خریداری 
فضاهای  تجهیز  اولیه  هزینه  البته  کنید. 
کوچکتر کمتر خواهد بود. از سختی ها و ریزه 
کاری ها هم گفتیم. این هفته با مرور برخی 
تجربیات، فضای واقعی و ریسک های این 

کسب و کار را بیشتر تشریح خواهیم کرد.

پفک فروشی جوان تحصیل کرده؟!

یکی از مسئولان صنف خــوار و بــار به ما از 
تجربیات شکست خورده سرمایه گذاری در 
سوپرمارکت می گوید. از جوانان تحصیل 
کرده ای که بعد از حساب و کتاب، به پشتوانه 
سرمایه پدر وارد این کار شدند. او می گوید 
که به آنها صریحا گفتم که وارد این کار نشوید 
اما خیالشان راحت بود که حتما می شود و 
می توانند. خلاصه 50-40 میلیون تومان 
سرمایه را وارد کار کردند و بعد از چند ماه 
خسته و درمانده، مغازه را جمع کردند. گفتم 
که معلوم بود شما جوانان که مدت ها درس 
خوانده اید، حوصله پفک فروشی را ندارید. 
البته الان هم جمع کردن مغازه ضرر است 
و باید بیشتر صبر و حوصله داشته باشید. 
اما گوش ها بدهکار نبود. نه تنها وسایل و 
یخچال ها را به نرخ دسته دوم و ضرر فروختند 
بلکه مجبور شدند تا یک سال اجــاره مغازه 

خالی را بدهند؛ یعنی ضرر در ضرر.

 "شرط" های حساب و کتاب های کاغذی

قبلا گفتیم برای اینکه کسب و کار شما در یک 
سوپرمارکت پایدار بماند و ضرر نکنید باید 
روزانه بیش از 1 میلیون تومان فروش داشته 
باشید. برخی فکر می کنند به راحتی می توانند 
روزانه 3-2 میلیون تومان فروش داشته باشند 
و به همین خاطر با خیال راحت و بدون برنامه و 
استراتژی کار را شروع می کنند. این در حالی 
است که برخی فعالان بازار بر این باورند که 
بــرای فــروش بیشتر باید اولا صبر و حوصله 
داشته باشید تا جا بیفتید و ثانیا به فکر تبلیغات 
مناسب و بازاریابی باشید تا بتوانید یک فروش 

حداقلی تضمین شده داشته باشید. 

ایده های آینده تجربیات  گذشته
سوالات و ایده های خود را برای ما ارسال کنید
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تجربیات خود را با ما در میان بگذارید

یکی از متداول ترین روش های رو به گسترش کسب 
و کار اینترنتی، ایجاد فروشگاه آنلاین اســت. حتما 
بسیاری از شما امــروزه با دیجی کالا، بامیلو، زنبیل، 
5040 و ... آشنا هستید. فروشگاه هایی که ابتدا از 
فروش های کوچک شروع کردند و چون به موقع وارد 

بازار شدند توانستند رشد کنند؛ مثلا دیجی 
کالا از فــروش دوربین های عکاسی 

شروع کرد و به مرور محصولاتش 
را گسترش داد. 5040 هم 

ــاق کوچک 2×2  از یک ات
هــمــراه بــا پیک مــوتــوری 
شروع کرد و حالا بخشی 
از بــازار فــروش اینترنتی 
را گرفته است. اما آیا این 
ــرای رشد  ــده جــایــی بـ ایـ

دارد؟ پاسخ مثبت به این 
ســـوال مــشــروط اســـت؛ اگر 

امروز شما بخواهید یک فروشگاه 
اینترنتی موفق راه انــدازی کنید یا 

باید نوآوری ویژه ای داشته باشید و یا روی 
یک حوزه تخصص کار کنید. یک روش هم این است که 

ایده های پیاده شده در کشورهای دیگر را بومی کنید.

شرکت آمریکایی مرغ خانگی اجاره می دهد!

توجه به محصولات ارگانیک هر روز بیشتر از قبل 

می شود. این خود یعنی یک فرصت کسب و کار. یک 
کارآفرین در آمریکا از این فرصت رو به رشد به این 
شکل استفاده کرده که به مردم مرغ خانگی و قفس 

اجاره می دهد.
 پایگاه rent the chicken که حالا در بسیاری از 
تصمیم  دارد  پایگاه  آمریکا  هــای  ایالت 
گرفت که به جای فروش محصولات 
ارگانیک، ظرفیت تولید آن را 
به مردم اجاره بدهد. مردم 
تــعــدادی مــرغ و قفس را 
اجــاره کــرده و چند ماه 
نگه مــی دارنـــد و تخم 
مـــرغ ارگــانــیــک آن را 
استفاده می کنند. اگر 
راضی بودند می توانند 
مجموعه را برای همیشه 
ــت ایــن  ــی ــذاب ــد. ج ــرن ــخ ب
روش به آن است که مردم از 
ارگانیک بودن تخم مرغی که می 

خورند مطمئن اند.
ــوآوری در فــروش  ــرای نـ ایــن مثال کــه یــک مسیر ب
اینترنتی را نشان می دهد دارای جهت گیری آینده 
پژوهانه هم هست؛ یعنی بر این واقعیت در حال وقوع 
تکیه کرده که گرایش به محصولات ارگانیک رو به 
افزایش است. آیا نمی توان با همین جهت گیری، 

کسب و کارهای اینترنتی جذاب ایجاد کرد؟

هرچه جامعه بزرگتر می شــود، جستجوی کالا و 
خدمات مناسب هم سخت تر می شود. یک رسته 
کارهای  و  کسب  از  گسترش  به  رو  و  مهم  بسیار 
اینترنتی بر همین موضوع متمرکز است؛ یعنی یک 
واسطه بین جستجوگران یک کالا یا خدمت با ارائه 
دهندگان آن ایجاد می کند. دیوار یک مثال موفق 
این حوزه است که البته به صورت عمومی عمل می 
کند. اما می توان نوآوری های شگرفی در این حوزه 
انجام داد. مثالی که در ادامه می آید ممکن است 

الهام بخش باشد:

تخفیف یاب محلی

حـــتـــمـــا دیـــــــده ایــــــد کــه 
فروشگاه های زنجیره 
سوپرمارکت  ای، 
ــوه  ــ ــی ــ هـــــــــا، م
فـــروشـــی هـــا و 
برخی  در   ...
مواقع، برخی 
از محصولات را 
به دلایلی ارزانتر 
می فروشند. مثلا 
فروشی  میوه  برخی 
ها در انتهای شب یا آخر 
ــرادی که در حال  هفته این کار را می کنند. یا اف
تغییر محل یا تغییر شغل هستند نیز محصولات را 
با تخفیف می فروشند. سوپرمارکت ها هم گاهی 
اوقات به خاطر تخفیفی که از شرکت تولید یا توزیع 
کننده دریافت کرده اند ترجیح می دهند یک تخفیف 
خوب به مشتریانشان بدهند. در تمام این شرایط 
تقریبا تنها راه تبلیغات و اطلاع رسانی نصب بنر یا 
کاغذ نوشته جلوی مغازه یا فروشگاه است. اگر یک 
کارآفرین خوش ذوق بتواند با طراحی یک اپلیکیشن 
همه تخفیف های یک محله را به مردم اطلاع رسانی 
کند می تواند به یک موفقیت بزرگ دست پیدا کند. 
بعد می توان همین کار را برای محله های مختلف 
انجام داد. توسعه اپلیکیشنی برای انجام این کار 

ــزار قــوی برای  و جــذب مخاطب، می تواند یک اب
تبلیغات هم باشد؛ یعنی علاوه بر حق اشتراک و 
نصب اپلیکیشن )که می توان از مردم یا فروشندگان 
یا هر دو اخذ کــرد( تبلیغات هم  می تواند محلی 
برای درآمدزایی باشد. برخی پایگاه ها هم اکنون 
با ایجاد پایگاه های تخفیف خرید گروهی کاری 
نسبتا مشابه انجام می دهند که می توان از تجربه 

آنها استفاده کرد.

در جستجوی پروژه

مردم به دنبال کار و درآمد هم هستند! با گسترش 
فضای مجازی، کسب و کارهای اینترنتی و دورکاری 
هر روز بیشتر رونق می گیرد. علاوه بر آن افرادی 
هم که تمایل به دورکاری  وانجام پروژه برای کسب 
درآمد بیشتر دارند رو به افزایش اند؛ از کارمندانی 
که وقت آزاد دارند تا دانشجویانی که می خواهند 
در کنار درس پروژه هایی هم انجام داده و درآمد 
ــروژه هم کم  کسب کنند. آن ســوی دیگر عرضه پ
نیست؛ از تایپ و ترجمه تا برنامه نویسی و راه اندازی 
سایت تا انجام پروژه های تخصصی. اگر شما این 
جویندگان پــروژه را به آن عرضه کنندگان وصل 
کنید یک کار جدید راه انداخته اید. ضمن اینکه 
درصدی از مبلغ انجام پروژه هم به عنوان کارمزد 
به شما می رسد. در این حوزه هم گروه ها و پایگاه 
هایی فعال شده اند؛ پونیشا، برنامه جو، پارس کدرز 

تــــــعــــــداد و .. .   نمونه هایی هستند که هم اکنون 
زیادی پروژه گرفته اند و 

معاملات بسیاری را 
هــم جــوش داده 

ــا هنوز  انـــد. ام
ــدازه نیاز  به ان
بــــــازار رشــد 
نـــکـــرده انـــد. 

مـــخـــصـــوصـــا 
در حـــوزه های 

تخصصی هنوز جا 
برای کار بسیار است.

برای عضویت در کانال ایده های کسب 

و کــار به شماره زیــر در تلگرام پیام 

بفرستید:09035186745

هنوز هم فرصتی برای ایجاد فروشگاه اینترنتی وجود دارد؟

جستجو و تطبیق را آسان کنید


