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هفته قبل برخی ایده ها در خصوص راه اندازی کسب و کار پاره وقت یا شغل دوم یا همان کسب و کار جانبی معرفی شد. با توجه به این که افراد مختلف از نظر سرمایه، مهارت، وقت و میزان 
نیاز به درآمد شرایط متفاوتی دارند، برای یافتن یک کسب و کار جانبی متناسب باید انبوهی از ایده ها را دید و بررسی کرد تا سرانجام در و تخته با هم جور شوند. به همین دلیل، قرار شد این 
هفته نیز ایده های بیشتری برای کسب و کار جانبی معرفی شود. علاوه بر آن، در آستانه بازگشایی مدارس، یک ایده جالب و ارزشمند درباره بازار لوازم تحریر را هم معرفی خواهیم کرد.

 فرصتی تا باز شدن مدارس باقی نمانده است و خانواده‌هایی که فرزندان محصل 
دارند، به منظور فراهم آوردن کیف و انواع لوازم تحریر مورد نیاز فرزندانشان در تلاش 
هستند. اما متاسفانه بیش از نیمی از بازار لوازم تحریر، در اختیار اجناس خارجی 
است و در این شرایط یافتن لوازم تحریر با کیفیت ایرانی آسان نیست؛ حتی خانواده 

هایی که دغدغه خریدکالای ایرانی و حمایت از کارگران ایرانی دارند، گاهی به دلیل 
کمبود وقت، کمبود اطلاعات و بهانه جویی فرزندان، تن به خرید کالاهای خارجی می 
دهند. ایده امروز کسب و کار، راهکارهایی است برای کسانی که هم دغدغه حمایت از 
تولید داخل دارند و هم می خواهند یک کسب و کار پربازده برای خودشان راه بیندازند.

مروری بر ایده ای درباره بازار لوازم تحریر، در آستانه بازگشایی مدارس

کسب و کاری برای کالای ایرانی 
h.habibi@khorasannews.com

کسب و کار

برای ایجاد یک کانال درآمدی جدید، نیاز به چند چیز دارید: ایده، دانش و 
اطلاعات درباره آن، مهارت های لازم، سرمایه، وقت و البته پشتکار و تلاش 
و ریسک پذیری. به طور طبیعی میزان نیاز هر ایده به هرکدام از این مولفه 
ها متفاوت است؛ ممکن است ایده ای مهارت خاصی نیاز نداشته باشد اما 
سرمایه بطلبد و ایده ای دیگر ریسک پذیری و تلاش بسیار بطلبد اما وقت 
چندانی از شما نگیرد. لذا اولا انتخاب ایده مناسب و متناسب با شرایط مهم 
است و ثانیا در انتخاب ایده باید نیم نگاهی به این مولفه ها داشته باشید. 

ایده هایی که در ادامه می آید را بخوانید و با شرایط خود تطبیق دهید.

1- بنویسید

نویسندگی، همواره یکی از پیشنهادهای جدی برای شغل دوم است. 
انبوهی از نشریات و رسانه های مکتوب و دیجیتال نیاز به انواع محتوای 
جذاب برای مخاطبانشان دارند که شما می توانید با توجه به دانش و مهارت 
فعلی خود برای آن ها کار کنید؛ در خانه بنشینید، مطلب بنویسید، برایشان 

بفرستید و بعد از چاپ حق تحریر بگیرید.

مثلا چی بنویسم؟

ابتدا مهارت ها و توان نویسندگی خود را در حوزه های مختلف بسنجید؛ 
ــوادث، مطالب اجتماعی، محیط زیست، تاریخ،  داستان عاشقانه یا ح
کارآفرینی، دانش و فناوری، مذهبی، معرفی اماکن و گردشگری یا ... ؟ ذهن 
خود را محدود نکنید ممکن است بتوانید درباره تجربیات آشپزی خود بنویسید 
یا دلنوشته هایی در توصیف روستای پدری و حال و هوای آن ها. البته سعی 
کنید به سرعت دست به نوشتن نزنید. بعد از ارزیابی توانایی های خود، جست 
وجویی در گوگل بکنید و سری به برخی نشریات بزنید و آگهی های درخواست 
نویسنده و تهیه محتوا را مرور کنید. درخواست ها را با مهارت های خود تطبیق 
بدهید و یک حوزه را انتخاب کنید. حالا دست به قلم شوید و سعی کنید نوشته 
هایی کم نظیر تولید کنید. تولیدات خود را به برخی دفاتر نشریات بفرستید 
تا در فرآیند همکاری قرار بگیرید. برای این که سریع تر بتوانید خودتان را جا 
بیندازید، یک سایت، وبلاگ یا کانال راه بیندازید و نوشته های خود را منتشر 
کنید و سعی کنید مخاطب جذب کنید. در این حالت شما با یک سابقه قوی تر 
وارد کار شده و در مذاکره با نشریات، قدرت چانه زنی بیشتری خواهید داشت.

 2- از وب سایت های تبادل پروژه، کار بگیرید

خوشبختانه این روزها با گسترش ارتباطات و ابزارهای ارتباطی، هم پروژه 
های قابل واگذاری به صورت دورکاری زیاد شده و هم فاصله بین کارفرما و 
پیمانکار کم شده است. هم اکنون سایت هایی وجود دارد که پروژه ها را از 
کارفرماهای مختلف می گیرد و به دورکاران می سپارد؛ پروژه هایی که از 

ترجمه و طراحی سایت در آن هست تا نقشه کشی و طراحی.

چگونه پروژه بگیرم؛ یک بورس عالی پروژه

ساز و کار این سایت ها این گونه است که کارفرمایان پروژه های خود را در سایت 

واسط ثبت می کنند. بعد دورکاران پیشنهادهای قیمتی خود را برای انجام 
پروژه ارائه می کنند و بعد کار به بهترین پیشنهادها داده می شود. مثلا یک 
کارفرما یک پروژه برای طراحی قالب فروشگاه آنلاین ارائه کرده است. بعد 
افراد دورکار با سابقه کاری در این حوزه پیشنهادهای خود را ارائه می کنند. 
بعد از انتخاب برنده، شما کار را شروع می کنید. سایت واسط مبلغ توافق شده 
برای انجام پروژه را از کارفرما می گیرد و بعد از انجام کار، بعد از کسر حق واسطه 
گری خودش، به حساب شما می ریزد. هم اکنون سایت های واسط بسیاری 
در این حوزه در کشور فعالند که از آوردن نام آن ها معذوریم. برای دیدن این 
سایت ها کافی است با کلیدواژه های زیر جست وجو کنید: وب‌سایت تبادل 
پروژه، دورکاری، فریلنسینگ. خوشبختانه کسب و کارهای مختلف و متنوعی 
در سایت ها ارائه می شود و اگر بتوانید با ساز و کار آن ها کنار بیایید می توانید از 

این محل یک درآمد جانبی مناسب کسب کنید.

3- یک وب سایت یا کانال خلاقانه بزنید

در هر دو ایده قبلی، زمام کار دست خودتان نیست و این یک نقطه ضعف 
است. اما اگر کمی به خود سخت بگیرید و یک ایده خوب برای سایت یا 
کانال طراحی کنید و مدتی پشتکار داشته باشید می توانید در اوقات 

فراغت خودتان یک منبع درآمد با مالکیت شخصی ایجاد کنید.

سه حوزه طلایی برای ورود

کانال های موفق و پرطرفدار این روزها را ببینید. گیزمیز یک نمونه خاص 
است. اما شما می توانید کانالی برای یک منطقه جغرافیایی خاص )پوشش 
اخبار و حوادث و ...( راه بیندازید یا این که روی یک موضوع مشخص کار کنید. 
در هر حوزه ای که بتوانید مطالب خاص و مفید تولید کنید، می توان به رونق 
گرفتن کانال امیدوار بود. فارغ از این که شما چه مهارت هایی دارید، به نیازها 
و تقاضاهای موجود از دو جهت توجه کنید؛ اول این که مردم چه موضوع و 
محتوایی را می سنجند و دوم این که در چه حوزه ای می توانید تبلیغات بگیرید. 
چرا که مهم ترین منبع درآمد کانال شما تبلیغات خواهد بود. پیشنهاد ما برای 
راه اندازی کانال جذاب این سه مورد است: 1- گردشگری )معرفی مسیرها، 
اماکن دیدنی، وضعیت آب و هوایی و پیشنهاد مسافرت های کم خرج و ...( 2- 
خلاقانه ها و نوآورانه های فناوری )در حوزه های مختلف از زیست شناسی تا 
مهندسی و ...( 3- استخدام و کارآفرینی و کاریابی. این سه حوزه هم خواهان 
بسیاری دارد و شما با کمی تلاش می توانید کانالتان را به بیش از 20 هزار نفر 

برسانید و فرآیند جذب تبلیغات را آغاز کنید.

مدارس یکدست

ثبت نام در بسیاری از مدارس تمام شده و لیست دانش 
آموزان برای اول مهر تهیه شده است. در بسیاری از 
مدارس کشور، دانش آموزان با لباس فرم در مدرسه 
حاضر می شوند و تصویر بسیار زیبایی از یکدستی و 
یکرنگی دانش آموزان ایجاد شده است. آیا نمی توان، 
همین یکدستی را درباره لوازم تحریر هم ایجاد کرد. 
اگرچه شاید نتوان همه جا این یکدستی را ایجاد کرد، 
اما در صورت مواجهه خوب با موضوع و طراحی ساز و 
کار متقاعدکردن دانش آموزان و مدیران مدارس، نه 
تنها می توان از تولید داخلی حمایت کرد بلکه برخی 
معضلات ناشی از مقایسه و چشم و هم چشمی دانش 

آموزان درباره لوازمشان هم از بین می رود.

گام به گام پیش بروید

اولین گام برای اجرایی کردن این ایده آن است که 
لیست دقیقی از تمام لوازم 
تحریرهای ایرانی تهیه کنید. 
ســپــس چــنــدیــن 
مــجــمــوعــه کــامــل 
لــوازم ایرانی )شامل 
ــداد، مداد  خودکار و م
نوکی، خودکار، چسب 
نواری ، دفترچه مشق، 

خط کش، کیف مدرسه، پاک کن ، ماژیک هایلایت 
و ...( در بازه های مختلف قیمتی تهیه کنید و این 
مجموعه ها را به مدارس پیشنهاد دهید. بعد از آن 
زمان مذاکره است؛ ابتدا با مدارس و سپس با برخی 
والدین یا انجمن های دانش آموزی گفت وگو کنید و 
طرح ها و بسته های خود را پیشنهاد دهید. اگر موفق 
شوید، ممکن است بتوانید همین فرآیند را در طول 

سال تحصیلی هم انجام دهید.

از مزیت های ایده خود بگویید

در حین مذاکرات، مزیت های کار و بسته های خود را 
هم ردیف کنید؛ از این که همه مجموعه های شما کالای 
ایرانی است بگویید. همچنین به دلیل خرید و فروش 
عمده می توانید تخفیف بدهید و از مزیت قیمتی هم 
استفاده کنید. از این بگویید که یک شکل بودن لوازم 
بچه ها در کلاس، یکدستی و برابری دلچسبی ایجاد 
خواهد کرد که مانع از رقابت های بی دلیل دانش 
آموزان در خریدهای غیرضروری و فخرفروشی به خاطر 
لوازم بهتر خواهد شد. همچنین از این که وقت خانواده 
ها به خاطر خرید تلف نخواهد شد بگویید. همچنین 
به منظور پایبندی مشتری به محصولات شما، می 
توان پول کالاهای فروش رفته را به صورت اقساط و در 
طول سال تحصیلی از والدین گرفت و والدین را از فشار 
اقتصادی اوایل مدرسه که هزینه هایی چون ایاب و 
ذهاب و شهریه و...بر دوش دارند تا حدودی راحت کرد. 

چند ایده موازی را هم پیش ببرید

فرآیند مذاکره با مــدارس و متقاعدکردن آن ها و 
والدین و البته دانــش آمــوزان، ممکن است آسان 
نباشد، اگرچه نشدنی هم نیست. اما در هر حال سعی 
کنید ایده خود را از مسیرهای موازی هم پیش ببرید. 
چند مدرسه هدف را انتخاب کنید و تلاش کنید بوفه 
مدارس را اجاره کنید و از آن جا بسته های طراحی 
شده خود را به فروش برسانید. همچنین بسته های 
طراحی شده خود را به خانواده های هدف معرفی 
کنید. بسیارند خانواده هایی که دغدغه خرید کالای 
تمام ایرانی دارند اما به دلایل مختلف در عمل چیز 
دیگری می خرند. بسته های خود را با تبلیغات در 
فضای مجازی و حقیقی به آن ها معرفی کنید. حتی 
می توانید کارتان را به تهیه و توزیع بسته های خوراکی 

ایرانی و سالم توسعه دهید.

حساب و کتاب اقتصادی و مجوزهای لازم 
یادتان نرود

شما برای پیاده کردن این ایده ها، نیاز به مجوز فعالیت 
صنفی دارید که باید از اتحادیه مربوط اخذ کنید. 
همچنین تــاش کنید حساب و کتاب اقتصادی 
طرح را قبل از شروع انجام دهید. مثلا برای سال 
تحصیلی پیش رو، فروش بسته ها به 500 خانواده 
را هدف گیری کنید. اگر هر دانش آموز در هر ماه 20 
هزار تومان خرید داشته باشد شما 10 میلیون تومان 
فروش خواهید داشت که سود شما از آن محفوظ 
است. البته برای تامین سرمایه اولیه باید وام بگیرید یا 
این که عمده فروشان را درباره خرید قسطی یا مدت 

دار قانع کنید.

کاری کنیم که فرزندانمان به خرید ایرانی 
افتخار کنند

ــود، مسائل فرهنگی و تربیتی را  در اثنای کــار خ
فراموش نکنید. در بسته های طراحی شده، حتما 

از اهمیت کالای ایرانی بنویسید. حتما بگویید که با 
خرید خارجی ممکن است، پدر، مادر یا برادرشان 
بیکار شوند. به آن ها بگویید که با خرید کالای وطنی 
چه کار بزرگی انجام می دهند تا به خود افتخار کنند. 
حتی برای دانش آموزان و اولیا به زبان ساده توضیح 
دهید که امسال حــدود ۲۰ میلیون دانــش آمــوز و 
دانشجو به کسب دانش مشغول خواهند شد. اگر این 
20 میلیون، اول مهر امسال هرکدام فقط 20 هزار 
تومان لوازم تحریر خارجی خریداری کنند، مبلغی 
معادل ۴۰۰ میلیارد تومان ارز از کشور خارج می شود. 
اما اگر به جای آن، نوشت افزار ایرانی خریداری کنیم، 
علاوه بر این که هــزاران جوان تحصیلکرده ایرانی 
مشغول به کار خواهند شد، از تعطیلی واحدهای 
تولیدی کشور که در معرض هجوم اجناس قاچاق و 

بی کیفیت هستند، جلوگیری می شود. 

ایده‌های آینده
سوالات و ایده‌های خود را برای ما ارسال کنید

2000999 09033337010 
هفته بعد یک کسب و کار همیشه پررونق را معرفی 
خواهیم کرد؛ کسب و کاری که اگر از اکنون برای 
راه انــدازی آن تلاش کنید، می توانید در آستانه 
عید نــوروز و اعیاد دیگر، درآمدهای خوبی از آن 
کسب کنید. تولید و عرضه انواع شیرینی، ایده آتی 
ماست؛ تولید شیرینی جات برای طیف وسیعی از 
افراد مناسب است چرا که می توانید آن را در قالب 
کسب و کار خانگی، یا کارگاهی و یا حتی صنعتی 
پیش ببرید. هفته بعد بیشتر در این رابطه بخوانید.

ــار مــی تــوانــنــد جــزئــیــات و  مخاطبان کسب و ک
اطلاعات بیشتر در مــورد ایــده ها و مهارت های 
معرفی شــده را در کانال ایــده هــای کسب و کار 
های  ــده  ای توانید  می  همچنین  کنند.  پیگیری 
پیشنهادی و تجربیات کاری خود را برای ما ارسال 
کنید. برای عضویت به شماره زیر در تلگرام پیام 
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